
专题六 收入

教材架构

五步法模型 识别与客户订立的合同 ①合同识别②合同合并③合

同变更

识别合同中的单项履约义务 ①转让可明确区分商品的承

诺

②一系列实质相同且转让模

式相同的，可明确区分的商品

确定交易价格 ①可变对价②合同中存在重

大融资成分

③非现金对价④应付客户对

价

将交易价格分摊至各单项履

约义务

①市场调整法②成本加成法

③余值法

履行每一单项履约义务时确

认收入

①在某一时段履行的履约义

务

②在某一时点履行的履约义

务

教材架构

特定交易 ①附有销售退回条款的销售

②附有质量保证条款的销售

③主要责任人和代理人

④附有客户额外购买选择权的销售

⑤授予知识产权许可

⑥售后回购

⑦客户未行使的权利

⑧无须退回的初始费

【例题￭ 单选题】下列各项交易或事项中，应执行《企业会计准则第 14 号—收入》的是（）。

A.出租资产收取租金

B.以存货换取客户的固定资产

C.以固定资产换取客户的无形资产

D.进行债权投资取得的利息

【答案】B

【解析】选项 A，适用租赁准则，但知识产权许可、版权许可属于收入准则；选项 B，适用

收入准则；选项 C，适用非货币性资产交换准则；选项 D，适用金融工具准则

【例题￭ 单选题】甲房地产开发公司与乙公司签订合同，向其销售一栋建筑物，合同价款为

100 万元。该建筑物的成本为 60 万元，乙公司在合同开始日即取得了该建筑物的控制权。

根据合同约定，乙公司在合同开始日支付了 5%的保证金 5 万元，并就剩余 95%的价款与甲公

司签订了不附追索权的长期融资协议，如果乙公司违约，甲公司可重新拥有该建筑物，即使

收回的建筑物不能涵盖所欠款项的总额，甲公司也不能向乙公司索取进一步的赔偿。

乙公司计划在该建筑物内开设一家餐馆，并以该餐馆的收益偿还甲公司的欠款。但是，在该



建筑物所在的地区，餐饮行业面临激烈的竞争，且乙公司缺乏餐饮行业的经营经验。下列说

法正确的是（）

A.乙公司在合同开始日即取得了该建筑物的控制权，甲公司应确认收入

B.甲公司向乙公司转让建筑物的对价收回可能性很小，故甲公司不应确认收入

C.甲乙公司签订的合同具有法律约束力，故甲公司应确认收入

D.该合同不满足价款很可能收回的条件，故甲公司应将收到的定金 5 万元确认为收入

【答案】B

【解析】甲公司对乙公司还款的能力和意图存在疑虑，认为该合同不满足合同价款很可能收

回的条件。甲公司应当将收到的 5万元确认为一项负债。

【提示】收入确认条件

（1）合同各方已批准该合同并承诺将履行各自义务；

（2）该合同明确了合同各方与所转让的商品相关的权利和义务；

（3）该合同有明确的与所转让的商品相关的支付条款；

（4）该合同具有商业实质，即履行该合同将改变企业未来现金流量的风险、时间分布或金

额；

（5）企业因向客户转让商品而有权取得的对价很可能收回。

企业与客户之间的合同同时满足上述五项条件的，企业应当在履行了合同中的履约义务，即

在客户取得相关商品控制权时确认收入：

【例题￭ 多选题】甲公司与乙公司签订合同，将一项专利技术授权给乙公司使用，并按其使

用情况收取特许权使用费。甲公司评估认为，该合同在合同开始日满足本准则第五条规定的

五项条件。该专利技术在合同开始日即授权给乙公司使用。在合同开始日后的第一年内，乙

公司每季度向甲公司提供该专利技术的使用情况报告，并在约定的期间内支付特许权使用

费。在合同开始日后的第二年内，乙公司继续使用该专利技术，但是，乙公司的财务状况下

滑，融资能力下降，可用资金不足，因此，乙公司仅按合同支付了当年第一季度的特许权使

用费，而后三个季度仅按象征性金额付款。

在合同开始日后的第三年内，乙公司继续使用甲公司的专利技术。但是，甲公司得知，乙公

司已经完全丧失了融资能力，且流失了大部分客户，因此，乙公司的付款能力进一步恶化，

信用风险显著升高。下列说法正确的是（）

A.甲公司在合同第一年应在乙公司使用该专利行为发生时，按照约定的特许权使用费确认收

入

B.合同开始的第二年，甲公司仍应确认收入，同时应对应收款项进行减值测试

C.合同开始日后的第三年，甲公司不再确认特许权使用费收入

D.合同开始日后的第三年，甲公司应对现有应收款项继续减值测试

【答案】ABCD

【解析】合同在合同开始日满足本准则第五条规定的五项条件，因此，甲公司在乙公司使用

该专利技术的行为发生时，按照约定的特许权使用费确认收入。合同开始后的第二年，由于

乙公司的信用风险升高，甲公司在确认收入的同时，对乙公司的应收款项进行减值测试。合

同开始日后的第三年，由于乙公司的财务状况恶化，信用风险显著升高，曱公司对该合同进

行了重新评估，认为不再满足“企业因向客户转让商品而有权取得的对价很可能收回”这一

条件，因此，甲公司不再确认特许权使用费收入，同时，对现有应收款项是否发生减值继续

进行评估。

【例题￭ 多选题】 2018 年 1 月 1 日，甲公司与丙公司签订合同，每月为丙公司员工提供业

务培训服务，合同期限为三年，丙公司每年向甲公司支付培训服务费 13 万元（假定该价格

反映了合同开始日该项服务的单独售价）。2019 年 12 月 31 日，双方对合同进行变更，将 2020



年的培训服务费调整为 10 万元（假定该价格反映了合同变更日该项服务的单独售价），同时

以 26 万元的价格将合同期限延长三年（假定该价格不反映合同变更日该三年培训服务费的

单独售价）。下列关于甲公司的会计处理说法正确的有（）。

A.2018 年和 2019 年，甲公司每年确认收入 13 万元

B.由于新增的三年培训服务费的价格不能反映该项服务在合同变更时的单独售价，因此该项

合同变更不能作为单独的合同进行会计处理

C.甲公司应当将该合同变更作为原合同终止，同时将原合同中未履约部分与合同变更合并为

一份新合同进行会计处理

D.新合同的合同期限为四年，每年确认收入为 9万元

【答案】ABCD

【解析】该合同变更应当视为原合同终止，同时，将原合同未履约部分与合同变更部分合并

为新合同进行会计处理。新合同的交易价格应当为下列两项金额之和：一是原合同交易价格

中尚未确认为收入的部分（包括已从客户收取的金额）；二是合同变更中客户已承诺的对价

金额。选项 D，新合同的合同期限为四年每年确认收入=（10+26）/4=9（万元）。

合同变更的情形及处理方式

前提 情形 处理

①商品可明确区分

②反映新增商品单独售价

合同变更作为单独合同 按照两个合同分别确认收入

①可明确区分

②不能反映新增商品单独售

价

合同变更作为原合同终止及

新合同订立

①已确认收入部分

②原合同未确认收入部分和

合同变更部分作为新合同

商品不可明确区分 合同变更作为原合同的组成

部分

作为一个合同确认收入

【例题￭ 多选题】甲公司承诺向某客户销售 120 件产品，每件产品售价 100 元。该批产品彼

此之间可明确区分，且将于未来 6个月内陆续转让给该客户。甲公司将其中的 60 件产品转

让给该客户后，双方对合同进行了变更，甲公司承诺向该客户额外销售 30 件相同的产品，

这 30 件产品与原合同中的产品可明确区分，其售价为每件 95 元（假定该价格反映了合同变

更时该产品的单独售价）。上述价格均不包含增值税。

下列说法正确的是（）

A.新增合同价款反映了新增产品的单独售价，应对新合同中的 30 件产品按每件 95 元确认收

入

B.应将合同变更部分作为原合同的组成部分

C.应将合同变更作为原合同终止及新合同订立

D.应将合同变更部分作为新的单独合同

【答案】AD

【解析】由于新增的 30 件产品是可明确区分的，且新增的合同价款反映了新增产品的单独

售价，因此，该合同变更实际上构成了一份单独的、在未来销售 30 件产品的新合同，该新

合同并不影响对原合同的会计处理。甲公司应当对原合同中的 120 件产品按每件产品 100

元确认收入，对新合同中的 30 件产品按每件产品 95 元确认收入。

【例题￭ 多选题】 2018 年 1 月 1 日，甲公司与乙公司签订一项固定造价建造合同，合同约

定，甲公司为乙公司建造一幢办公楼，合同总金额为 12000 万元，工期三年。预计总成本为

8000 万元。截至 2018 年 12 月 31 日，甲公司实际发生合同成本 2000 万元。2019 年年初，

甲乙双方同意更改办公楼屋顶的设计，合同价格和预计总成本因此而分别增加 500 万元和



300 万元。假定该建造服务属于在某一时段内履行的履约义务，且根据累计发生的合同成本

占合同预计总成本的比例确认履约进度。不考虑其他因素，下列关于甲公司会计处理正确的

有（）。

A.2018 年年底，甲公司应确认收入 3000 万元

B.2019 年年初，甲公司应将合同变更作为原合同终止及新合同订立进行会计处理

C.2019 年年初，甲公司在合同变更日应额外确认收入 12.5 万元

D.2019 年年初，甲公司应将合同变更作为单独合同进行会计处理

【答案】AC

【解析】选项 A，截至 2018 年 12 月 31 日，甲公司实际发生合同成本 2000 万元，履约进度

=2000/8000×100%=25%，因此甲公司在 2018 年应确认收入 3000 万元（12000×25%）。选项

B、D，2019 年年初，因合同变更后拟提供的剩余服务与在合同变更之前已提供的服务不可

明确区分，因此甲公司应将合同变更作为原合同的组成部分进行会计处理。选项 C，合同变

更日，甲公司重新估计的履约进度=2000/（8000+300）×100%=24.10%，甲公司在合同变更

日应额外确认收入金额=（12000+500）×24.10%-3000=12.5（万元）。

【例题￭ 多选题】乙公司与客户签订合同，向客户出售一台其生产的设备并提供安装服务。

该设备可以不经任何定制或改装而直接使用，不需要复杂安装，除乙公司外，市场上还有其

他供应商也能提供此项安装服务。下列说法正确的是（）

A.销售设备与安装服务能够明确区分，该合同包含两项履约义务

B.如合同规定只有由乙公司向客户提供安装服务，该合同应将销售设备和安装服务作为一项

履约义务

C.如乙公司提供的安装服务很复杂，需对销售的设备进行定制化的重大修改，应将销售设备

和安装服务作为一项履约义务

D.如合同规定只有由乙公司向客户提供安装服务，该合同仍包含两项履约义务

【答案】ACD

【提示】识别单项履约义务的原则

满足其一 企业向客户转让可明

确区分商品或组合的

承诺

同时

满足

①客户能从商品本身

或其他资源一起使用

中获益

②与其他承诺可以单

独区分

不可明确区分 ①企业需提供重大的

服务以将该商品与合

同中承诺的其他商品

进行整合

②有重大修改或定制

③与其他商品具有高

度关联性

企业向客户转让一系列实质相同且转让模式相同的、可明确区分商

品的承诺。

【例题￭ 多选题】下列各项中，不构成合同中履约义务的有（）。

A.甲公司在销售商品的同时提供延保服务 1年

B.乙公司为履行合同而进行的市场调研活动

C.丙公司为整理客户档案而进行的行政管理活动



D.丁公司在销售 A 产品的同时赠送 B 产品

【答案】BC

【解析】企业为履行合同而应开展的初始活动，通常不构成履约义务，除非该活动向客户转

让了承诺的商品，选项 B、C 属于初始活动；选项 A、D 属于向客户转让可明确区分商品的承

诺，构成履约义务。

【例题￭ 多选题】下列关于单项履约义务的确认正确的有（）

A.通常情况下，商品控制权转移给客户之前发生的运输活动不构成单项履约义务

B.商品控制权转移为客户之后的运输活动可能构成单项履约义务

C.企业向客户转让一系列实质相同且转让模式相同的、可明确区分商品的承诺作为单项履约

义务

D.企业向客户转让可明确区分的商品的承诺作为单项履约义务

【答案】ABCD

【例题￭ 单选题】甲公司签订了一项合同，合同总价为 1000 万元，根据合同，如果企业完

成了合同目标，可获得 100 万元的奖金，没有完成则没有奖金。甲公司估计完成业绩目标可

能性为 90%，完不成的可能性为 10%，甲公司确认的交易价格为（）万元。

A.1000

B.1100

C.1090

D.1001

【答案】B

【解析】仅有两个可能结果时，通常按照最可能发生金额估计可变对价金额；

【提示】可变对价

①仅有两个可能结果时，通常按照最可能发生金额估计可变对价金额；

②有多个可能结果时，按期望值金额估计可变对价金额。

【例题￭ 多选题】甲公司与乙公司签订固定造价合同，在乙公司的厂区内为其建造一栋办公

楼，合同价款为 500 万元。根据合同约定，该项工程的完工日期为 2018 年 3 月 31 日，如果

甲公司能够在该日期之前完工，则每提前一天，合同价款将增加 2 万元；相反，如果甲公司

未能按期完工，则每推迟一天，合同价款将会减少 2 万元。此外，合同约定，该项工程完工

之后将参与省级优质工程奖的评选，如果能够获奖，乙公司将额外奖励甲公司 20 万元。下

列说法正确的是（）

A.该合同中有多种可变对价，且可以采用不同方法进行估计

B.对于是否按期完工的可变对价，可以按照期望值进行估计

C.对于是否获得省级优质工程奖的可变对价，可以按照最有可能金额进行估计

D.同一合同中的多种可变对价，只能采用一种方法进行估计

【答案】ABC

【解析】产生可变对价的事项有两项：一是是否按期完工，二是能否获得省级优质工程奖。

甲公司可以采用不同的方法对其进行估计：对于前者，甲公司按照期望值进行估计；对于后

者，甲公司按照最有可能的金额进行估计。

【例题￭ 多选题】 2018 年 1 月 1 日，甲公司与乙公司签订合同，向其销售 A 产品。合同约

定，当乙公司在 2018 年的采购量不超过 2000 件时，每件产品的价格为 80 元，当乙公司在

2018 年的采购量超过 2000 件时，每件产品的价格为 70 元。乙公司在第一季度的采购量为

150 件，甲公司预计乙公司全年的采购量不会超过 2000 件。2018 年 4 月，乙公司因完成产

能升级而增加了原材料的采购量，第二季度共向甲公司采购 A产品 1000 件，甲公司预计乙

公司全年的采购量将超过 2000 件，因此，全年采购量适用的产品单价均将调整为 70 元。下



列说法正确的有（）

A.甲公司第一季度预计采购量不会超过 2000，应确认的收入为 150×80=12000

B.甲公司在第二季度预计采购量不会超过 2000，应确认的收入为 1000×80=80000

C.甲公司在第二季度预计采购量超过 2000，应确认的收入为 1000×70=70000

D.甲公司在第二季度预计采购量超过 2000，应确认的收入为 70×（1000+150）-12000=68500

【答案】ABD

【解析】2018 年第一季度，甲公司根据以往经验估计乙公司全年的采购量将不会超过 2000

件，甲公司按照 80 元的单价确认收入，满足在不确定性消除之后（即乙公司全年的采购量

确定之后），累计已确认的收入将极可能不会发生重大转回的要求，因此，甲公司在第一季

度确认的收入金额为 12000 元（80×150）。

2018 年第二季度，甲公司对交易价格进行重新估计，由于预计乙公司全年的采购量将超过

2000 件，按照 70 元的单价确认收入，才满足极可能不会导致累计已确认的收入发生重大转

回的要求。因此，甲公司在第二季度确认收入 68500 元[70×（1000+150）-12000]。

【例题￭ 多选题】下列关于非现金对价的处理正确的有（）

A.企业通常应当按照非现金对价在合同开始日的公允价值确定交易价格

B.非现金对价公允价值不能合理估计的，企业应当参照其承诺向客户转让商品的单独售价间

接确定交易价格。

C.合同开始日后，非现金对价的公允价值因公允价值变动（对价形式）而发生变动的，该变

动金额不应计入交易价格。

D.合同开始日后，非现金对价的公允价值因对价形式以外的原因而发生变动的，应当作为可

变对价计入交易价格

【答案】ABCD

【例题￭ 多选题】甲企业为客户生产一台专用设备。双方约定，如果甲企业能够在 30 天内

交货，则可以额外获得 100 股客户的股票作为奖励。合同开始日，该股票的价格为每股 5

元；由于缺乏执行类似合同的经验，当日，甲企业估计，该 100 股股票的公允价值计入交易

价格将不满足累计已确认的收入极可能不会发生重大转回的限制条件。合同开始日之后的第

25 天，企业将该设备交付给客户，从而获得了 100 股股票，该股票在此时的价格为每股 6

元。假定企业将该股票作为以公允价值计量且其变动计入当期损益的金融资产。下列说法正



确的是（）

A.甲企业应在合同开始日将可变对价 500 元确认为收入

B.甲企业应在获得了 100 股股票时，将 500 元确认为收入

C.甲企业应在获得了 100 股股票时，将 600 元确认为收入

D.甲企业应在获得了100股股票时将因对对价形式发生的变动100元计入公允价值变动损益

【答案】BD

【例题￭ 多选题】下列关于应付客户对价说法正确的有（）

A.应付客户对价应当冲减交易价格，但应付客户对价是为了自客户取得其他可明确区分商品

的除外

B.自客户取得的可明确区分商品公允价值不能合理估计的，企业应当将应付客户对价全额冲

减交易价格。

C.企业应付客户对价超过自客户取得的可明确区分商品公允价值的，超过金额应当作为应付

客户对价冲减交易价格。

D.企业应付客户对价是为了自客户取得其他可明确区分商品的，应当采用与企业其他采购相

一致的方式确认所购买的商品。

【答案】ABCD

【提示】应付客户对价

商品是否

明确区分

公允价值是否

可靠估计

结果

否 冲减交易价格

是 是 相当于购进

是 否 冲减交易价格

是 是，但支付对价大于公允价值 超过部分冲减交易价格

【例题￭ 多选题】下列属于在某一时段履行的履约义务的说法正确的有（）

A.客户在企业履约的同时即取得并消耗企业履约所带来的经济利益属于某一时段履行的履

约义务

B.客户能够控制企业履约过程中在建的商品属于某一时点履行的履约义务

C.企业履约过程中所产出的商品具有不可替代用途，且该企业在整个合同期间内有权就累计

至今已完成的履约部分收取款项属于某一时段履行的履约义务

D.对于在某一时段内履行的履约义务，企业应当在该段时间内按照履约进度确认收入

【答案】ACD

【提示】在某一时段履行的履约义务的判断（满足其一）

①客户在履约同时即取得并消耗履约带来的经济利益

②客户能够控制履约过程中的在建商品

③产出的产品具有不可替代用途且就完成部分有权收取款项

【例题￭ 多选题】甲公司是一家著名的足球俱乐部。甲公司 2019 年年初授权乙公司在其设

计生产的服装、帽子、水杯以及毛巾等特许产品上使用甲公司球队的名称和图标，授权期间

为 3 年。合同约定，甲公司收取的合同对价由两部分组成：（1）600 万元固定金额的使用费；

（2）每年按照乙公司销售上述商品所取得销售额的 10%计算的提成。乙公司预期甲公司会

继续参加国内顶级联赛，并取得优异的成绩。甲公司 2019 年一次性收取乙公司支付的 600

万元固定金额的使用费，乙公司 2019 年销售特许产品已确认收入为 2000 万元。甲公司 2019

年有关确认收入表述正确的是（）。

A.该合同履约义务为时点业务



B.甲公司收取的 600 万元固定金额的使用费应当在 3年内平均确认收入

C.甲公司按照乙公司销售特许商品所取得销售额的 10%计算的提成应当在乙公司的销售实

际完成时确认收入

D.甲公司 2019 年确认收入的金额为 400 万元

【答案】BCD

【解析】选项 A，该合同仅包括一项履约义务，即授予使用权许可，甲公司继续参加比赛并

取得优异成绩等活动是该许可的组成部分，而并未向客户转让任何可明确区分的商品或服

务。由于乙公司能够合理预期甲公司将继续参加比赛，甲公司的成绩将会对其品牌（包括名

称和图标等）的价值产生重大影响，而该品牌价值可能会进一步影响乙公司产品的销量，甲

公司从事的上述活动并未向乙公司转让任何可明确区分的商品，因此，甲公司授予的该使用

权许可，属于在某一时段内履行的履约义务。

甲公司收取的 600 万元固定金额的使用费应当在 3 年内平均确认收入，按照乙公司销售相关

商品所取得销售额的 10%计算的提成应当在乙公司的销售实际完成时确认收入。甲公司 2019

年确认收入的金额=600/3+2000×10%=400（万元）。

【例题￭ 多选题】 A公司为集团公司，其子公司包括甲公司和乙公司。2019 年甲公司（物

业管理公司），为客户提供保洁服务的长期劳务合同等，满足企业向客户转让一系列实质相

同且转让模式相同的、可明确区分商品的承诺。本年甲公司与客户签订一个服务合同，合同

期限为一年，打包价格为 300 万元，合同内容包括保洁服务，保安服务和设备维修服务。2019

年乙公司（汽车制造公司）与客户签订一项汽车销售合同，价款 50 万元，假定国家要求对

于同类型车提供 1 年质保，但是该企业承诺提供 3年延保，延长 3 年延保服务价格为 5 万元

一次性收取。下列 A公司的子公司其履约义务判断正确的有（）。

A.甲公司提供保洁服务，属于明确可区分的商品均满足某一时段内履行履约义务的条件，采

用相同的方法确定履约进度

B.甲公司提供保洁服务，为客户提供保洁服务的长期劳务合同，属于一项履约义务

C.乙公司与客户签订一项汽车销售合同，价款 50 万元，假定国家要求对于同类型车提供 1

年质保，但是该企业承诺提供 3 年质保，属于二项履约义务

D.乙公司与客户签订一项汽车销售合同，销售汽车控制权转移时一次确认收入；一次性收取

的延保服务款 5万元确认为合同负债，按照履约进度分期确认收入

【答案】ABCD

【例题￭ 单选题】下列各项中，相关费用均由企业承担，则属于合同取得成本的是（）。

A.销售佣金

B.签订合同的差旅费

C.合同投标费

D.尽职调查费

【答案】A

【解析】无论是否取得合同均会发生的差旅费、投标费、为准备投标资料发生的相关费用等，

应当在发生时计入当期损益，除非这些支出明确由客户承担。

【提示】合同履约成本与合同取得成本

合同履约成本 企业为履行合同发生的成本；下列支出应计

入损益：

①管理费用

②非正常消耗的直接材料、直接人工和制造

费用

③与企业过去的履约活动相关的支出



④无法在尚未履行的与已履行的履约义务之

间区分的相关支出。

合同取得成本 ①企业为取得合同发生的增量成本预期能够

收回的，应当作为合同取得成本确认为一项

资产，如销售佣金或额外佣金。

②无论是否取得合同均会发生的差旅费等应

当在发生时计入当期损益

【例题￭ 多选题】甲公司经营一家会员制健身俱乐部。甲公司与客户签订了为期 2 年的合同，

客户入会之后可以随时在该俱乐部健身。除俱乐部的年费 4万元之外，甲公司还向客户收取

了 100 元的入会费，用于补偿俱乐部为客户进行注册登记、准备会籍资料以及制作会员卡等

初始活动所花费的成本。甲公司收取的入会费和年费均无需返还。2018 年甲公司与 500 名

客户签订了为期 2 年的合同，一次收取价款 2000 万元，注册登记等款项 5 万元。不考虑相

关税费，甲公司 2018 年的会计处理表述不正确的有（）。

A.将一次收取的价款 2000 万元确认为 2018 年的收入

B.将一次收取的注册登记等款项 5万元确认为 2018 年的收入

C.将一次收取的价款 2000 万元和注册登记等款项 5 万元一起在 2018 年和 2019 年 2 年内分

摊确认为收入

D.将一次收取的价款 2000 万元在 2018 年和 2019 年 2 年内分摊确认为收入，将一次收取的

注册登记等款项 5 万元确认为 2018 年的收入

【答案】ABD

【解析】甲公司承诺的服务是向客户提供健身服务，而甲公司为会员入会所进行的初始活动

并未向客户提供其所承诺的服务，而只是一些内部行政管理性质的工作。因此，甲公司虽然

为补偿这些初始活动向客户收取了 100 元入会费，但是该入会费实质上是客户为健身服务所

支付的对价的一部分，故应当作为健身服务的预收款，与收取的年费一起在 2 年内分摊确认

为收入。

【例题￭ 多选题】甲公司是一家音乐唱片公司，2019 年 12 月 1 日向顾客授予针对一张 1975

年录制的某一著名管弦乐队演奏的古典交响音乐的唱片许可证，该客户是一家消费品公司，

拥有在两年内所有的商业渠道（包括电视广播网络广告）使用该交响乐唱片的权利，甲公司

提供许可证而每个月收取 10 万元的固定对价，该份合同包括企业提供的商品和服务，该合

同属于不可撤销合同。2019 年甲公司下列会计处理正确的有（）。

A.甲唱片公司转让许可证的承诺的性质是向客户提供知识产权的使用权，因此属于某一时点

履行的义务

B.甲唱片公司转让许可证的承诺的性质是向客户提供知识产权的使用权，因此属于某一时段

履行的义务

C.2019 年甲唱片公司一次性确认收入 240 万元

D.2019 年甲唱片公司确认一个月收入 10 万元

【答案】AC

【解析】唱片公司授予其唯一的履约义务是授予许可证，唱片公司确定许可证的有效期为两

年，其地域的范围以及确定的允许对唱片进行的使用均为合同中承诺的许可证属性。唱片公

司并没有改变授予许可证的唱片的任何合同义务，许可证的唱片具有重大的单独功能（比如

说播放功能）。因此客户从唱片获益的能力并非主要源于唱片公司将从事对该项知识产权有

重大影响的活动；也没有对客户将产生有利或不利影响。因此，唱片公司转让许可证的承诺

的性质是向客户提供知识产权的使用权，因此属于某一时点履行的义务。



【例题￭ 计算题】甲公司是一家健身器材销售公司。2018 年 10 月 1 日，甲公司向乙公司销

售 5000 件健身器材，单位销售价格为 500 元，单位成本为 400 元，开出的增值税专用发票

上注明的销售价格为 250 万元，增值税为 40 万元。健身器材已经发出，款项尚未收到。根

据协议约定，乙公司应于 2018 年 12 月 1 日之前支付货款。在 2019 年 3 月 31 日之前有权退

还健身器材。甲公司根据过去的经验，估计该批健身器材的退货率约为 20%。在 2018 年 12

月 31 日，甲公司对退货率进行了重新评估，认为只有 10%的健身器材会被退回。

甲公司为增值税一般纳税人，健身器材发出时纳税义务已经发生，实际发生退回时取得税务

机关开具的红字增值税专用发票。假定健身器材发出时控制权转移给乙公司。

甲公司的账务处理如下：

（1）2018 年 10 月 1 日发出健身器材时

①预计不会退回的 4000 件

借：应收账款 232

贷：主营业务收入 200

应交税费—增（销）32

借：主营业务成本 160

贷：库存商品 160

②预计将退回的 1000 件

借：应收账款 58

贷：预计负债 50

应交税费—增（销）8

借：应收退货成本 40

贷：库存商品 40

（2）2018 年 12 月 1 日前收到货款时

借：银行存款 290

贷：应收账款 290

（3）2018 年 12 月 31 日，甲公司对退货率进行重新评估

借：预计负债—应付退货款 25

贷：主营业务收入 25

借：主营业务成本 20

贷：应收退货成本 20



（4）2019 年 3 月 31 日发生销售退回，实际退货量为 400 件，退货款项已经支付（预计退

10%，计 500 件，比预计退的少 100 件）

①再确认 100 件的收入/成本

借：预计负债 5

贷：主营业务收入 5

借：主营业务成本 4

贷：应收退货成本 4

②剩余 400 件做退货处理

借：预计负债 20

应交税费—增（销）3.2

贷：银行存款 23.2

借：库存商品 16

贷：应收退货成本 16

假设 2019 年 3 月 31 日，实际退货 500 件

借：预计负债 25

应交税费—增（销）4

贷：银行存款 29

借：库存商品 20

贷：应收退货成本 20

假设 2019 年 3 月 31 日，实际退货 600 件

②退回 100 件

借：主营业务收入 5

应交税费—增（销）0.8

贷：银行存款 5.8

借：库存商品 4

贷：主营业务成本 4

①退回 500 件

借：预计负债 25

应交税费—增（销）4

贷：银行存款 29

借：库存商品 20

贷：应收退货成本 20

特定交易的处理原则

附有销售退回 ①客户取得控制权时：

a.预期有权收取的价款确认收入；

b.预期退还的金额确认预计负债；

c.退回商品的账面价值确认应收退货成本

②资产负债表日重新估计销售退回情况（估

计变更）

③有瑕疵的商品退回属于附有质量保证条款

处理。

附有质量保证条款 ①确认单项履约义务的情形：

a.客户能够选择单独购买质量保证的；



b.保证所销售的商品符合既定标准之外提供

了一项单独服务的

②将交易价格分摊至该单项履约义务；

③无法区分保证类和服务类质量保证的，一

起作为单项履约义务

特定交易的处理原则

主要责任人和代理

人

①作为主要负责人的情形（转让前能控制该商品）：

a.企业自该第三方取得商品或其他资产控制权后，再转让给客户

b.企业能够主导第三方代表本企业向客户提供服务；

c.企业自第三方取得商品控制权后，通过提供重大的服务将该商品与

其他商品整合成合同约定的某组合产出转让给客户。

②企业为主要负责人的按照有权收取的对价总额确认收入；

③企业为代理人的按照有权收取的佣金或手续费的金额确认收入，或

按照已收或应收对价总额扣除应支付给提供该特定商品的其他方的价

款后的净额确定。

特定交易的处理原则

附有客户额外购买

选择权

①形式：销售激励、客户奖励积分、未来购买商品的折扣券以及合同

续约选择权等

②企业提供重大权利的，应当作为单项履约义务；

③客户未来行使购买选择权取得相关商品控制权时，或者该选择权失

效时，确认相应的收入。

特定交易的处理原则

授予知识产权许可 ①与所售商品不可明确区分的情形（不构成

单项履约义务）：

a.该知识产权许可构成有形商品的组成部分

并且对于该商品的正常使用不可或缺;

b.客户只有将该知识产权许可和相关服务一

起使用才能够从中获益

②作为某一时段履行的履约义务（同时满

足）：

a.合同要求或客户能够合理预期企业将从事

对该项知识产权有重大影响的活动。

b.该活动对客户将产生有利或不利影响。

c.该活动不会导致向客户转让某项商品。

③基于销售或使用的特许权使用费：

客户后续销售或使用行为实际发生与企业履

行相关履约义务二者孰晚的时点确认收入。



特定交易的处理原则

售后回购 企业负有回购义务或回购权

利

①销售时点，客户未取得商品

控制权

②回购价低于原售价→租赁

交易

③回购价不低于原售价→融

资交易

企业应客户要求回购 ①合同开始日评估客户是否

有重大经济动因（回购价明显

高于回购时市场价值）

a.客户有重大经济动因的→

租赁交易或融资交易

b.不具有重大经济动因的→

附有销售退回条件的销售

特定交易的处理原则

客户未行使的权利 ①收到预收款，确认为合同负债，未来履行

了履约义务再转为收入

②收取的预收款无需退回，确认收入

特定交易的处理原则

无需退回的初始费 与向客户转让已承诺

的商品相关

且该商品构成单项履

约义务的

按照分摊至该商品的

交易价格确认收入

不构成单项履约义务

的

在包含该商品的单项

履约义务履行时，按

照分摊至该单项履约

义务的交易价格确认

收入

与向客户转让已承诺

的商品不相关

作为未来将转让商品的预收款，在未来转让

该商品时确认为收入

【例题￭ 计算题】 2018 年 1 月 1 日，甲公司开始推行一项奖励积分计划。根据该计划，客

户在甲公司每消费 10 元可获得 1 个积分，每个积分从次月开始在购物时可以抵减 1 元。截

至 2018 年 1 月 31 日，客户共消费 100000 元，可获得 10000 个积分，根据历史经验，甲公

司估计该积分的兑换率为 95%。上述金额均不包含增值税，且假定不考虑相关税费影响。

本例中，甲公司认为其授予客户的积分为客户提供了一项重大权利，应当作为单项履约义务。

客户购买商品的单独售价合计=100000

甲公司估计积分的单独售价=10000×95%=9500。

商品分摊的交易价格=100000÷109500×100000=91324

积分分摊的交易价格=9500÷109500×100000=8676

甲公司应当在商品的控制权转移时确认收入 91324 元，同时，确认合同负债 8676 元。



借：银行存款 100000

贷：主营业务收入 91324

合同负债 8676

截至 2018 年 12 月 31 日，客户共兑换了 4500 个积分，甲公司对该积分的兑换率进行了重新

估计，仍然预计客户将会兑换的积分总数为 9500 个。因此，甲公司以客户兑换的积分数占

预期将兑换的积分总数的比例为基础确认收入。

积分当年应当确认的收入=8676×4500/9500=4110；

剩余未兑换的积分=8676–4110=4566，仍然作为合同负债。

借：合同负债 4110

贷：主营业务收入 4110

截至 2019 年 12 月 31 日，客户累计兑换了 8500 个积分。甲公司对该积分的兑换率进行了重

新估计，预计客户将会兑换的积分总数为 9700 个。

积分当年应当确认的收入=8676×8500÷9700-4110=3493；

剩余未兑换的积分=8676-4110-3493=1073，仍然作为合同负债。

借：合同负债 3493

贷：主营业务收入 3493

【例题￭ 计算题】 2018 年 1 月 1 日，甲公司与乙公司签订合同，向其销售一批产品。合同

约定，该批产品将于 2 年之后交货。合同中包含两种可供选择的付款方式，即乙公司可以在

2年后交付产品时支付 449.44 万元，或者在合同签订时支付 400 万元。乙公司选择在合同

签订时支付货款。该批产品的控制权在交货时转移。甲公司于 2018 年 1 月 1 日收到乙公司

支付的货款。上述价格均不包含增值税，且假定不考虑相关税费影响。

按照上述两种付款方式的内含利率为 6%，甲公司认为该合同包含重大融资成分，假设该融

资费用不符合借款费用资本化的要求。写出上述业务的会计分录。

甲公司的账务处理为：

（1）2018 年 1 月 1日收到货款。

借：银行存款 400

未确认融资费用 49.44

贷：合同负债 449.44

（2）2018 年 12 月 31 日确认融资成分的影响。

借：财务费用 24（400×6%）

贷：未确认融资费用 24

（3）2019 年 12 月 31 日交付产品。

借：财务费用 25.44（424×6%）

贷：未确认融资费用 25.44

借：合同负债 449.44

贷：主营业务收入 449.44

【提示】重大融资成分

①合同中存在重大融资成分的，企业在确定该重大融资成分的金额时，应使用将合同对价的

名义金额折现为商品现销价格的折现率。该折现率一经确定，不得因后续市场利率或客户信

用风险等情况的变化而变更。企业确定的交易价格与合同承诺的对价金额之间的差额，应当

在合同期间内采用实际利率法摊销。

②为简化实务操作，如果在合同开始日，企业预计客户取得商品控制权与客户支付价款间隔

不超过一年的，可以不考虑合同中存在的重大融资成分。

【例题￭ 计算题】甲公司有关设备安装任务资料如下：



资料一：甲公司于 2018 年 12 月 1 日接受一项设备安装任务，安装期为 3 个月，合同总收入

300 万元，至年底已预收安装费 220 万元，实际发生安装费用为 140 万元（假定均为安装人

员薪酬），估计还将发生安装费用 60 万元。

资料二：2019 年 3 月 1 日设备安装完毕，当年实际发生安装费用为 58 万元（假定均为安装

人员薪酬），客户验收合格，并收到其余全部价款。

假定甲公司按实际发生的成本占估计总成本的比例确定安装的履约进度，不考虑增值税等其

他因素。

要求：

（1）根据资料（1），编制甲公司 2018 年 12 月的相关会计分录。

【答案】

①实际发生劳务成本

借：合同履约成本—设备安装 140

贷：应付职工薪酬 140

②预收劳务款

借：银行存款 220

贷：合同负债 220

③2018 年 12 月 31 日确认劳务收入并结转劳务成本。

实际发生的成本占估计总成本的比例=140/（140+60）×100%=70%

2018 年 12 月 31 日确认的劳务收入=300×70%-0=210（万元）

借：合同负债 210

贷：主营业务收入 210

借：主营业务成本 140

贷：合同履约成本 140

（2）根据资料（2），编制甲公司 2019 年 3 月的相关会计分录。

【答案】①实际发生劳务成本

借：合同履约成本—设备安装 58

贷：应付职工薪酬 58

②2019 年确认劳务收入并结转劳务成本。

实际发生的成本占估计总成本的比例=100%

确认的劳务收入=300×100%-210=90（万元）

借：合同负债 10（220-210）

银行存款 80

贷：主营业务收入 90

③借：主营业务成本 58

贷：合同履约成本 58

【例题￭ 计算题】根据资料编制相关会计分录：

资料一：甲公司为一家手机制造企业，甲公司与乙公司签订一项手机销售合同，甲公司销售

给乙公司 1000 部手机，总售价为 100 万元。甲公司承诺售出后 1 年内如出现非意外事件造

成的故障或质量问题，免费保修，同时还提供 2年延保服务，手机单独标价 90 万元和延保

单独标价 10 万元。甲公司根据以往经验估计在法定保修期（1 年）内将发生的保修费用为 6

万元。该批手机的成本为 60 万元。合同签订当日，甲公司将该批手机交付给乙公司，同时

乙公司向甲公司支付了 100 万价款。

①甲公司的会计处理如下：

借：银行存款 100



贷：主营业务收入 90

合同负债 10

借：主营业务成本 60

贷：库存商品 60

②保修费用按照或有事项处理

借：销售费用 6

贷：预计负债 6

②此延保服务收费 10 万元应当在延保期间根据延保服务进度确认为收入。延保服务发生时：

借：合同负债

贷：主营业务收入

资料二：甲公司以 100 元的价格向客户销售 A 商品，购买该商品的客户可得到一张 40%的折

扣券，客户可以在未来的 30 天内使用该折扣券购买甲公司原价不超过 100 元的任一商品。

同时，甲公司计划推出季节性促销活动，在未来 30 天内针对所有产品均提供 10%的折扣。

上述两项优惠不能叠加使用。根据历史经验，甲公司预计有 80%的客户会使用该折扣券，额

外购买的商品的金额平均为 50 元。上述金额均不包含增值税，且假定不考虑相关税费影响。

【答案】

甲公司估计该折扣券的单独售价=50×80%×（40%-10%）=12。

A 商品分摊的交易价格=100÷（100+12）×100=89，

折扣券选择权分摊的交易价格=12÷（100+12）×100=11。

甲公司在销售 A商品时的账务处理如下：

借：银行存款 100

贷：主营业务收入 89

合同负债 11

资料三：甲公司经营连锁面包店。2018 年，甲公司向客户销售了 5000 张储值卡，每张卡的

面值为 200 元，总额为 1000000 元。客户可在甲公司经营的任何一家门店使用该储值卡进行

消费。根据历史经验，甲公司预期客户购买的储值卡中将有大约相当于储值卡面值金额 5%

（即 50000 元）的部分不会被消费。截至 2018 年 12 月 31 日，客户使用该储值卡消费的金

额为 400000 元。甲公司为增值税一般纳税人，在客户使用该储值卡消费时发生增值税纳税

义务。

本例中，甲公司预期将有权获得与客户未行使的合同权利相关的金额为 50000 元，该金额应

当按照客户行使合同权利的模式按比例确认为收入。

①消费金额=400000，

应确认收入=400000÷（1+16%）；

②未行使的权利 50000 按消费金额占总消费金额比例分摊

=50000×（400000/950000）÷（1+16%）

因此，甲公司在 2018 年销售的储值卡应当确认的收入金额

=400000÷（1+16%）+50000×（400000/950000）÷（1+16%）

=362976

（1）销售储值卡：

借：库存现金 1000000

贷：合同负债 862069（倒挤差额）

应交税费—待转销项税额 137931（100/1.16×0.16）

（2）根据储值卡的消费金额确认收入，同时将对应的待转销项税额确认为销项税额：

借：合同负债 362976



贷：主营业务收入 362976

借：应交税费—待转销项税额 55172[400000×（1+16%）×16%]

贷：应交税费—应交增值税（销项税额）55172

【提示】精讲班中，待转销项税额为 362976×16%=58076.16；唉。。


